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Kunst kopen voor
de doe-het-zelver?

"Zelf kunst kopen’ is
een boek dat onlangs
verscheen. Toen ik eni-
ge maanden geleden de
blauwdruk ervan on-
der ogen kreeg zorgde
die meteen voor de no-
dige hilariteit. Er bor-
relden direct een paar
titels van boeken bij
me op, die in de toe-
komst ook maar het
aan de beurt moeten
komen: "Uw herse-
noperatie in een hand-
omdraai’ of ‘Bouw uw
eigen maanraket’.

Vele aspirant ‘doe-het-zelf’-
kunstkopers zullen, anders
dan de titel doet vermoeden,
na het lezen van dit nieuwe
boek niet meer geinspireerd
zijn om op eigen kompas te
varen. Het is één en al waar-
schuwing. ‘Welkom in de
jungle’, zo wordt de publica-
tie ingeleid. Het is geschreven
door Sander Kooistra en Ard
Huiberts, die vorig jaar ‘Valse
kunst. Hoe de kunstkoper be-
drogen wordt’ het licht deden
zien. Een opzienbarend boek,
waarin wordt beweerd dat
slechts tachtig procent van
het totale landelijke veiling-
aanbod authentiek is. De au-

teurs stellen (terecht) dat de
kunstmarkt overspoeld
wordt door valse kunst, die
‘gewoon’ verhandeld wordt.
Met name kleinere veilingen
worden in het boek beticht
van bewuste misleiding van
de argeloze kunstkoper, om-
dat zij werken van onduide-
lijke of valse signatuur niet als
zodanig ten verkoop aanbie-
den. De publicatie deed bin-
nen de Nederlandse kunst-
wereld nogal wat stof op-
waaien en de media reageer-
den happig op de commotie
die hierdoor ontstond. Vele
veilingbedrijven  haastten
zich te verklaren dat het bij
hen wel meeviel.

Malafide praktijken

Zwendel in de kunsthandel is
al zo oud als de branche be-
staat. Ophef en publicaties
erover evenzo. Roemrucht is
het boekje “Kluchten en Dra-
ma’s in den Kunsthandel’, uit
1944, geschreven door een
kunsthandelaar onder het
pseudoniem Inge Wijde.
Hierin stelt de schrijver zich
ten doel de kunstliethebber
een beetje wegwijs te maken
op ‘het doornige pad der
kunst’, door deze een keur
aan kunstpraktijkgevallen en
‘De tien geboden voor den
kunstkooper’ voor te schote-
len. Jaren eerder, in 1926, ver-

scheen ‘Knoeierijen in den
schilderijenhandel’, van M.]J.
Brusse. Het verhaalt over on-
der meer het maken en her-
kennen van valse schilderijen
en de misbruiken in de han-
del en op veilingen. En zo zijn
er daarna nog talrijke publi-
caties verschenen over de
minder mooie kanten van het
kunstbedrijf. Met de boeken
van Kooistra en Huiberts is
dus eigenlijk niets nieuws on-
der de zon, zou je zeggen.
Wellicht niet, maar het is goed
dat de kunstmarkt - zowel
aanbieders, bemiddelaars als
kopers - weer eens wordt
wakker geschud en dat een
breed publiek aan de hand
van toegankelijke lectuur
wordt gewezen op het be-
staan en de omvang van wei-
nig vertrouwenwekkende tot
zelfs malafide praktijken bin-
nen de Europese veilingwe-
reld en kunsthandel. Ik zou
daarbij willen opmerken dat
de praktijken die de publicis-
ten als “malafide” bestempe-
len, in belangrijke mate in de
sfeer liggen van een verre-
gaande vorm van nonchalan-
ce. De normen vervlakken
omdat het eigenlijk al jaren
lang zo toegaat en er nooit
eens strikt is opgetreden,
noch door justitieel onder-
zoek, noch door nieuwe re-
gelgeving.

Barend Cornelis Koekkoek (Middelburg 1803-1862 Kleef): ‘Boslandschap met boerenhutten en een kudde

bij een schaapskooi, paneel, 39,5 x 50 cm, gesigneerd en gedateerd 1851. Verso: lakzegel van de schilder. Her-
komst: Goupil’s (kunsthandel Goupil & Cie.), New York, Galerie Heinmann, Miinchen en particulier bezit

Oost-Duitsland.

Romantische school, naar B.C. Koekkoek: ‘Boslandschap met landvolk en jagers’, paneel, 42,2 x 57,1 cm.
Herkomst: collectie Isabella Schnaubert, Haus Tuliaeff, Moskou.

Consumentenkoop

Hoewel het een en ander nog-
al ongenuanceerd is geschre-
ven, geven de boeken van
Kooistra en Huiberts mijns in-
ziens toch een goed signaal af;
er is hierdoor een steen in de
vijver geworpen die de juiste
reacties heeft teweegge-
bracht. Vanuit de Federatie
TMYV, de brancheorganisatie
van registertaxateurs, -make-
laars en -veilinghouders,
kwamen daarna belangrijke
thema’s op tafel. Zo is de con-
sumentenkoop, de wettelijke
garantieregeling bij de parti-
culiere koop van een roeren-
de zaak, ook voor de hele
kunst- en antiekbranche
dwingend recht geworden.
Dat wil zeggen dat, geheel los
van de veilingvoorwaarden,
er gewoon een harde wettelij-
ke garantieregeling op de om-
schrijving van een aanbieding
is voorgeschreven (dus ook in
de veilingcatalogus) van een
half jaar! Ook als er iets an-
ders in de veilingvoorwaar-
den staat wordt dit met deze
dwingendrechtelijke regeling
‘overruled’. Voor de veiling
wordt het dus steeds meer
van belang een voorbehoud
te maken met betrekking tot
de echtheid van het kunst-
werk. En er is, min of meer
naar aanleiding van het laat-
ste boek, een begin gemaakt
met een zekere mate van uni-
formering van de veiling-

voorwaarden, die landelijk
nogal wat verschillen verto-
nen. In de algemene bood-
schap die in beide boeken
wordt afgegeven kan ik mij
wel vinden, ondanks kritiek
op de ongenuanceerdheid bij-
voorbeeld, omdat alle bedrij-
ven te veel over één kam wor-
den geschoren. Met 27 jaar
ervaring, het jaarlijks aanko-
pen van zo’'n 700 schilderijen
- waarvoor je een veelvoud
ervan moet beoordelen - en
een paar duizend expertises
en taxaties, leer ik nog élke
dag. Regelmatig duiken er
verrassingen op, die ook ik
niet direct weet te duiden.
Vergelijk ons beroep maar
met dat van een medisch spe-
cialist: een oneindig leerpro-
ces. Hoe kén een particulier
dan de risico’s in ons metier
omzeilen? Na een cursus, of
het lezen van zo’n honderd
bladzijden? Een goede kunst-
handelaar geeft de zekerheid
die geen bemiddelaar of vei-
lingbedrijf kan geven: een
harde garantie van minimaal
vijf jaar. Tot zelfs twintig jaar
- ‘levenslang’ noem ik dat.
Zo'n lange garantie is geen
probleem als je stdat voor je
vak en als je staat dchter je ge-
leverde kunstwerken. En dat
betekent niet alleen garantie
op echtheid. Ook die op ‘jus-
tus pretium’ is van belang - de
juiste prijs voor de geleverde
waar(de). En verder de ga-

rantie op goede conservering
en op een ‘conservatieve’ res-
tauratie, waarbij terughou-
dendheid in het restauratie-
proces voorop staat. Kortom,
indien u, buiten een specialist
om, zelf een kostbaar kunst-
object koopt, bewandelt u
eenzelfde weg als iemand die
zijn neurologische klachten
zelf diagnosticeert met be-
hulp van een medisch hand-
boek.

En de grote veilinghuizen
dan? Daar werken toch ex-
perts? Uiteraard is daar veel
meer kennis in huis dan bij
een kleiner veilingbedrijf en
ze hebben natuurlijk een be-
paalde garantie en vooral een
naam hoog te houden. Maar
een veilinghuis heeft onge-
wild ook te maken met een re-
latief snelle doorstroom van
jonge specialisten. Vanwege
deze doorstroom heeft men
vaak niet de noodzakelijke
kennis in huis, hoezeer er ook
naar gestreefd wordt. Voor
een gedegen kennisopbouw
is, naast een aanzienlijk talent,
zeker meer dan tien jaar ‘kij-
ken en keuren’ nodig. Daar-
enboven komt het werk van
de specialisten de laatste de-
cennia meer en meer in het
gedrang: was vroeger de ‘die-
nende taak” om de te veilen
collectie ‘bestens’ te verkopen
het uitgangspunt van het be-
leid, tegenwoordig zijn het de
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harde financiéle targets waar-
aan voldaan moet worden.
De financiéle afdeling en mar-
ketingafdeling zijn het hart
van het bedrijf geworden en
naar hun eisen moeten de
specialisten zich richten.
Vroeger was dat omgekeerd.
Een vooruitgang? Allesbehal-
ve! Nu financiéle targets be-
langrijker worden dan de
kunstzinnige en historische
merites van een te verkopen
collectie, gaat men een kunst-
werk meer en meer zien als
een ‘effect’, als een ‘beleg-
gingsobject’. Daar wordt
kunst echter helemaal niet
voor gemaakt. Kunst koop je
vanuit je hart. Kunstverko-
pers zouden dat moeten re-
specteren en zich minder
moeten laten leiden door mo-
derne marketing. Nu lijkt het
vaak alsof er geen tijd meer is
voor een meditatief moment,
zelfs niet bij het kopen van
kunst. En juist ddt moet een

inspirerende bezigheid zijn,
waarbij de liefhebber blind
moet kunnen varen op de
specialist. Die betrouwbaar-
heid hoog in het vaandel
heeft. Die een jarenlange, har-
de garantie vanzelfsprekend
vindt. En die het voornoemde
beginsel van justus pretium
aanhangt.

Niet over één kam

Het is dus noodzaak dat de
potentiéle kunstkoper zich
goed ‘inwerkt’ alvorens tot
aanschaf van een schilderij,
beeld of ander kunstobject
over te gaan. Het advies daar-
bij: niet te impulsief kopen,
maar eerst informatie inwin-
nen over de kunstaanbieder
met wie je in zee wilt gaan.
Trek diens reputatie bijvoor-
beeld na bij de Federatie
TMYV, de VHOK (Vereeniging
van Handelaren in Oude
Kunst in Nederland) en de
Stichting NedArt, alle geves-

J.G. Hans (1826-1891): ‘Winters landschap met figuren op het ijs’, paneel, 28,6 x 35,5 cm. Herkomst: Kunsthandel Frans Buffa en
Zonen, Amsterdam en Kunsthandel E.J. van Wisselingh & Co, Amsterdam.

tigd in Amsterdam. Deze be-
palen de gedragscodes waar
de veiling en kunsthandel
zich aan dienen te houden.
Onder hun leden bevinden
zich overigens ook diverse
kleinere kunsthandelaren en
veilinghouders. Deze kunnen
dus niet over één kam ge-
schoren worden: velen van
hen zijn bonafide en handelen
volgens de onderschreven
gedragscode. Integriteit is
hierbij het sleutelwoord. Dit
is de basis van de beroeps-
ethiek in de kunstwereld, met
zijn veelal ongeschreven wet-
ten. Garantie op authentici-
teit, een zuiver deskundige-
noordeel en justus pretium,
gebaseerd op grondige kennis
en jarenlange ervaring, staan
hierbij het hoogst in het vaan-
del.

Frank Buunk
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1077 VC Amsterdam

Bloemenmarkt Amsterdam 90 x 120 cm

Hans Herrmann 1858-1942
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U ziet de verschillende stadia van de ‘rehabilitatie’ van een schilderij van J.G. Hans, een
leerling van A. Schelfhout. Het schilderij was voorzien van twee schaatsers in het ver-
schiet, op de voorgrond een man achter een bakslede met een hond en rechtsonder de
signatuur A. Schelfhout. Na schoonmaak gingen de figuren en de valse signatuur A.
Schelfhout er volgens verwachting gemakkelijk af. En, de authentieke signatuur vanJ.G.
Hans kwam op de plek van de toegevoegde signatuur weer tevoorschijn!
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